
Rencana A – Fokus UK + Eropa Barat

Negara: United Kingdom – Belanda – Belgia – Prancis

Durasi: ±14 hari

Tujuan: Fokus utama kunjungan ke buyer di UK, lalu lanjutkan dengan kunjungan singkat ke calon
buyer lain di Eropa Barat.

Data buyer dari UK:

Nama Alamat Keterangan

John Paxton IMAGE FURNISHING LTD VINE MILL,
BROOKSIDE LANCASHIRE, BB5 3PX
OSWALDTWISTLE

John Slatter TBC

Data buyer dari Netherland:

Nama Alamat Keterangan

Mr Tim THIJS NOLDUS ART OE NATURE
TRAMSTRAAT 49 60BBEA ROGGEL
THE NETHERLANDS

Rencana perjalanan:

Hari 1–2: Terbang dari Indonesia ke London

Direct dari Soekarno Hatta ke Heathrow

Hari 3–6: London & sekitarnya (UK)

Kunjungi buyer utama tbc

Tambahan opsional: kunjungan ke galeri/interior shop di Chelsea atau Shoreditch

Jika buyer ada di luar London (misal Birmingham, Manchester), sisihkan 1 hari perjalanan domestik
(kereta cepat 1–2 jam)

Plan Europe Trip



Hari 7–9: Amsterdam, Belanda

Hari 10–11: Brussels/Antwerpen, Belgia

Hari 12–13: Paris, Prancis

Hari 14: Kembali ke Indonesia dari Paris (atau lewat London)

Catatan: Perjalanan London–Paris/Brussels bisa naik kereta Eurostar (cepat, nyaman, tanpa perlu
repot bandara).

Total efektif waktu meeting: ±8–9 hari (sisanya perjalanan & adaptasi waktu).

Rencana B – UK + Eropa Tengah (lebih profesional & bisnis)

Negara: United Kingdom – Jerman – Belanda

Durasi: ±14 hari

Tujuan: Kunjungan buyer utama di UK, lalu lanjutkan dengan mitra bisnis potensial di pusat
perdagangan besar Eropa.

Rencana perjalanan:

Hari 1–2: Terbang ke London

Hari 3–6: UK (London + kota buyer utama)

Fokus pertemuan bisnis utama

Jika sempat, mampir ke beberapa pameran/interior hub (misalnya Design Centre Chelsea Harbour)

Hari 7–9: Frankfurt/Köln, Jerman

Hari 10–12: Amsterdam, Belanda

Hari 13–14: Kembali ke Indonesia

Kelebihan: Semua kota ini punya bandara internasional besar dan jaringan transportasi bisnis
terbaik di Eropa.
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